Os 4 melhores
modelos de e-mall
de introc J pdrd
prospectar chentes



INTRODUCAO AD MATERI:

Seja bem vindo ao nosso
material sobre modelos de

e-mail de prospeccao.

Abaixo encontrara algumas instrucoes
importantes para ter o maximo
proveito dos modelos.

Por favor, leia para o seubem.




INTRODUGAO AC

Esse material foi construido com base
no meu historico de resultados e nos ultimos
7 anos trabalhando com prospeccao ativa.

Esses foram 0s 4 modelos de e-mail que
s durante todo esse tempo.
Para alguns negocios, pode fazer muito

sentido, para outros, precisara se adaptar.

Lembre-se que esse € um materlal que
distribuimos e que T _
para seu mercado e seu tlpO de perﬁl de cllente.



RECOMENDACOES UTEIS

Os e-mails de prospeccao sao
apenas um dos meios de contato em
um processo de prospeccao.

E importante mesclar os e-mails
com ligacoes, mensagens no
linkedin e outras formas

de contato;




RECOMENDACOES UTEIS

E importante entender que esses e-mails

sdo apenas os e-mails de introducao. Ainda

existem mais modelos de e-mail durante F
um processo de prospeccao como: v

E-mails de follow up, e-mails de
valor e e-mails de break-up.

Explico melhor isso nesse post aqui,
Cligue nesse botao parair para o post

E recomendavel que utilize e-mails corporativos
como giovanne@destruindometas.com.br e
nao e-mails como giovanne@gmail.com.



Q. Search or enter website name

MODELO DE E-MAIL 1

FOCO NA

Assunto do e-mail: (Nome da sua empresa) <> (Nome da empresa do prospect)
Exemplo: Destruindo Metas <> Empresa do Joao

Ola (Nome do prospect), tudo bem?
Em um cargo de decisao como o seu, imagino
que sua rotina seja corrida, entao vou ser breve.

Aqui na (sua empresa) somos especializados em empresas do
(segmento do seu prospect) aresolver problemas como:

*Problema 1
*Problema 2
*Problema 3

Como a (empresa do seu prospect) € bem parecida com
as outras empresas que ajudamos aqui, decidi te mandar esse e-mail.

Conseguimos falar na quarta-feira, no periodo da tarde, por 15 minutos?
Assim consigo te mostrar como conseguimos te ajudar com essas questoes.

Um abraco.



Q. Search or enter website name
Q. Search or enter website name

MODELO DE E-MAIL 2

FOCO NO

Assunto do e-mail: (Nome do prospect), esta com dificuldades em (dificuldade que ele possa ter)?
Exemplo: Jodo, esta com dificuldades em gerar leads qualificados?

Somos especialistas no nicho de (nicho dele) e podemos te ajudar.
Ola (nome do prospect), tudo bem?

Sou (seu cargo) da (sua empresa) e responsavel por
trabalhar com o nicho de (nicho do seu prospect).

Nosso foco aqui € ajudar empresas do (nicho) a
resolverem algumas questoes como: (Dores e
problemas que vocé resolve).

Consegue 20 minutos na sua agenda para
um bate papo rapido na quarta-feira?



Q. Search or enter website name
Q. Search or enter website name

MODELO DE E-MAIL 3

E-MAIL COM FOCO EM

Assunto do e-mail: Uma rapida analise da (empresa do prospect).
Oi (nome do prospect), tudo bem?

Antes de te mandar esse emaill, passei alguns bons minutos
analisando a (empresa do prospect) e vi que voces possuem
um perfil bem parecido de clientes que buscamos aqui na (sua empresa).

Nessa analise encontrei algumas oportunidades como: (Oportunidades
que sao padroes que vocé encontra na maioria dos clientes).

Poderia preparar um material e te apresentar isso de uma
forma melhor em uma conferéncia, o que acha?

Vocé tem agenda na quarta-feira, na parte da tarde?

Aguardo seu retorno.



"-".. Search or enter website name

MODELO DE E-MAIL 4

NO CARGO

Assunto do e-mail: Vocé é o (cargo do prospect) por ai, certo?
Ola (nome do prospect), tudo bem?

Sou o (Seu nome), (seu cargo) da (sua empresa)
e encontrei seu contato no linkedin.

Cuido do nicho de (nicho do seu prospect)

por aqui e decidi te mandar esse breve e-mail. Atualmente
temos o foco em resolver (problemas que vocé resolve) e sua
empresa tem um perfil bem interessante pra gente por aqui.

Qual a melhor maneira de conseguir 15 minutos na sua agenda?



GIOVANNE SARAIVA

Giovanne € apaixonado por prospeccao desde

o dia em que descobriu que os melhores vendedores,
nao eram os que sabiam negociar melhor, mas os
vendedores que tinham a agenda mais lotada de reuniao,
desde entao, estuda sobre prospeccao e transmite
conteudo gratuito para ajudar pessoas

a prospectarem melhor.

www.instagram.com/giovannesaraiva
www.linkedin.com/in/giovannesaraiva




